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 شده لیپلن تکم نسیزینمونه ب
 

بر اساس  دیاعداد با ،یپلن واقع نسیزیب کیهستند. در  یاست و اعداد آن فرض ینمونه آموزش نی: اتوجه
 .شوند نییوکار تعکسب یبازار و اطلاعات واقع قاتیتحق

 

 وکارکسب یمعرف .۱
 یلوازم ورزش نیوکار: فروشگاه آنلاکسب نام

 یورزش زاتیلوازم و تجه ینترنتی: فروش اتیفعال نوع

 .عیو ارسال سر دیهمراه با مشاوره خر تیفیباک ی: ارائه محصولات ورزشهدف

 

 هدف یمشتر .۲
 :اند ازوکار عبارتکسب یاصل مخاطبان

 مند به ورزشو افراد علاقه ورزشکاران 
 یورزش انیو مرب هاباشگاه 
 کنندیورزش م یصورت خانگکه به یافراد 

 .از انتخاب محصول درست است نانیو اطم یرقابت متیبه محصولات مناسب، ق یدسترس ،یمشتر یاصل ازین

 

 محصولات و خدمات .۳
 .است یو لوازم جانب یدر خانه، پوشاک ورزش نیلوازم تمر ،یبدنساز زاتیشامل تجه محصولات

 .شودیمحصول مناسب ارائه م انتخاب یبرا یآموزش یو محتوا دیکنار فروش محصول، مشاوره قبل از خر در

 

 یرقابت تیمز .۴
 :وکار بر چهار عامل استوار استکسب یاصل تیمز
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 مناسب محصولات تنوع 
 دیقبل از خر یتخصص مشاوره 
 یکاربرد یآموزش یمحتوا 
 و خدمات پس از فروش عیسر ارسال 

 

 یمدل درآمد .۵
 .دیآیبه دست م انیمحصولات به مشتر میاز فروش مستق یاصل درآمد

را  یفروش محصولات اختصاص ایها با باشگاه یمکمل مانند فروش اشتراک، همکار یدرآمدها توانیادامه م در
 .فه کردااض زین

 

 و فروش یابیبازار یاستراتژ .۶
 :اند ازعبارت یجذب مشتر یهاکانال نیترمهم

 از گوگل دکنندهیو جذب بازد سئو 
 یاجتماع یهاشبکه 
 نیآنلا غاتیتبل 
 هاو باشگاه انیبا مرب یکارهم 
 ییمحتوا یابیبازار 

 یجذب شوند تا وابستگ یآموزش یگوگل و محتوا یجستجو قیاز طر انیاز مشتر یاست که بخش نیا هدف
 .کند دایکاهش پ یپول غاتیوکار به تبلکسب

 

 یاصل یهانهیهز .۷
 :است ریوکار شامل موارد زکسب یهانهیهز نیترمهم

 کالا یموجود دیخر 
 یابیو بازار غاتیتبل 
 تیسا یو نگهدار یطراح 
 یبندو بسته انبار 
 هاسفارش ارسال 
 و دستمزد حقوق 
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 هیاول هیسرما .۸
 :است ازیموردن یسه بخش اصل یبرا هیاول هیسرما

 در گردش هی+ سرما یاندازراه نهیکالا + هز هیاول یموجود

 یهانهیپوشش هز یاز آن برا یو بخش مینکن یموجود دیرا صرف خر هیاست که تمام سرما نیمهم ا نکته
 .کنار گذاشته شود ییابتدا یهاماه

 

 فروش ینیبشیپ .۹
 :دیکن فرض

 تومان ونیلیم ۲ارزش هر سفارش:  متوسط

 سفارش ۱۵۰سفارش هدف در ماه:  تعداد

 :نیبنابرا

 تومان فروش ماهانه ونیلیم ۳۰۰=  ونیلیم ۲ × ۱۵۰

بالقوه و بودجه  انیتعداد مشتر ت،یسا لیبازار، نرخ تبد تیبا ظرف دیاست و با هیهدف اول کیعدد صرفاً  نیا
 .شود یبررس یابیبازار

 

 سرنقطه سربه .۱۰
 .هزار تومان باشد ۷۰۰مشارکت هر سفارش  هیتومان و حاش ونیلیم ۱۰۰ثابت ماهانه  یهانهیهز دیکن فرض

 .دارد ازیسفارش در ماه ن ۱۴۳ثابت به حدود  یهانهیپوشش هز یوکار براکسب ط،یشرا نیا در

 .چه تعداد سفارش ماهانه لازم است ،یبه سودآور دنیرس یبداند برا دیبا ریمد نیبنابرا

 

 فشار یویسنار .۱۱
 .آن برنامه داشته باشد یاز قبل برا دیوکار باباشد، کسب ینیبشیدرصد کمتر از پ ۲۰ یفروش واقع اگر

 :مثال یبرا
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 یرضروریغ یهانهیهز اهشک 
 محصولات پرفروش یتمرکز رو شیافزا 
 نهیهزفروش کم یهاکانال تیتقو 
 کنندگاننیبا تأم مذاکره 
 ینگینقد رهیذخ حفظ 

 .نباشد نانهیبخوش ینیبشیپ کیپلن فقط  نسیزیب کندیبخش کمک م نیا

 

 (KPI) عملکرد یدیکل یهاشاخص .۱۲
 :کرد یصورت ماهانه بررسرا به ریز یهاشاخص توانیوکار مکسب نیا تیریمد یبرا

 هدف نمونه شاخص

 ۲۰٬۰۰۰ تیماهانه سا دیبازد

 ٪۱٫۵ لیتبد نرخ

 ۱۵۰ سفارش تعداد

 تومان ونیلیم ۲ ارزش سفارش متوسط

 تومان ونیلیم ۳۰۰ ماهانه فروش

 کنترل و کاهش ماهانه یجذب مشتر نهیهز

 یمطابق برنامه مال سود هیحاش

 

 یبندجمع
 ،یوکار، مشتراست که مدل کسب نیآن ا فهیکند. وظ ینیبشیپ قاً یرا دق ندهیآ ستیپلن خوب قرار ن نسیزیب کی

 .رشد را شفاف کند ریو مس هاسکیر از،یموردن هیسرما نه،یدرآمد، هز

 یریگمیتصم یبرا یشتریسند ارزش ب نیباشند، ا ترکینزد یواقع یهاپلن به داده نسیزیب اتیفرض هرچه
 خواهد داشت. یتیریدم
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